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HISTORIA 

Biotécnica SAS, es una empresa que funciona desde 1.987, 

dedicada a contribuir al mejoramiento de la calidad de vida de los 

pacientes oxígeno requirientes, a través del servicio de oxígeno en 

terapia domiciliaria y de la distribución y almacenamiento de 

equipos médicos hospitalarios, obtenidos a través de la importación 

y comercialización nacional de los mismos.  

A partir del año 2001, se hicieron nuevas Asociaciones con el fin de 

mejorar y penetrar a nuevos mercados potenciales. 

La nueva Sociedad se constituyó mediante Escritura Pública 

Número 359, otorgada en la Notaría 27° de Medellín, del 26 de abril 

de 2002 

 

PRODUCTOS Y SERVICIOS. 

Dada la importante participación que la atención médica domiciliaria 

tiene en el área de la salud, nos sentimos motivados a presentarles 

los productos que nuestra Empresa está en capacidad de 

ofrecerles, con cubrimiento geográfico en Valle, Antioquia y Eje 

Cafetero.  

ASISTENCIA DOMICILIARIA: Este servicio es prestado con una 

infraestructura suficiente y personal profesional idóneo, para la 

atención de los pacientes oxígeno requirientes, garantizando un 

tratamiento de oxígeno-terapia domiciliario seguro y con calidad.  

Este servicio ofrece además del suministro de oxígeno medicinal, 

un proceso de entrenamiento para la persona responsable por el 

paciente en cuanto a: usos, mantenimiento y precauciones; así 

como visitas técnicas y asistenciales de seguimiento periódico. 
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Ofrecemos un precio más competitivo del año 2024 gracias a 

que contamos con la autorización del INVIMA para el llenado de 

oxígeno, garantizando el cumplimiento normativo y la más alta 

calidad en el servicio."  

 

 

VALOR AGREGADO 

BIOTECNICA SAS busca en todo momento prestar un servicio 

integral a sus clientes, especialmente al paciente que es su razón 

de ser y racionalizar los costos del Asegurador con asesoría, 

seguimiento y control permanentes, buscando reducir el número de 

días de oxígeno por paciente y el número de éstos, acorde con los 

indicadores existentes al respecto en el Sistema de Salud.  

Entre las acciones desarrolladas para lograr los objetivos tenemos 

lo las siguientes: 

 La entrega mensual al Asegurador de las bases de datos para 

que pueda realizar una identificación, análisis y seguimiento de 

población para posible desmonte.  

CILINDRO DE 6,5 METROS  
Incluido transporte - Incluido alquiler de cilindro  

$ 71.000 

CILINDRO DE 3.5 METROS  
Incluido transporte - Incluido alquiler de cilindro  

$ 40.000 

CILINDRO DE 1.0 METROS  
Incluido transporte - Incluido alquiler de cilindro  

$ 10.000 

Concentrador de oxigeno                 $  112.000 
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 La realización de un servicio de mantenimiento preventivo 

cada seis meses a los concentradores de oxígeno y haciendo 

visitas domiciliarias frecuentes con el fin de reducir número de 

hospitalizaciones y re – hospitalizaciones prevenibles.  

 

 

 Garantizando normalidad en el servicio prestado, realizando el 

cambio del concentrador cuando se requiera, en el menor tiempo 

posible.  

 

 Contando con un exclusivo sistema para la desinfección de 

los equipos, realizado a través de ozono. 

 

 

 Educando permanentemente al usuario en prevención – 

cesación del tabaquismo y reducción de los factores de riesgo. 

 

 Realizando educación continuada al equipo de trabajo, para 

garantizar que posean el conocimiento y las competencias que 

faciliten el cumplimiento de la Oferta de Valor ofrecida a los clientes. 

 

 Diagnostico e inspección del estado de la Red de Gases 
medicinales Bajo cotización  
 

 Capacitación al personal sobre el manejo de Gases  
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REFERENCIA COMERCIALES  

HOSPITAL CIUDAD DEPARTAMENTO 

Ese Hospital San Rafael Angostura Antioquia 

Ese Hospital San Francisco de Asís Anza Antioquia 

Ese Hospital San Juan de Dios Anori Antioquia 

Ese Hospital Bello Salud Bello  Antioquia 

Ese Hospital San Carlos Cañas Gordas Antioquia 

Ese Hospital Francisco Eladio Barrera Don Matías Antioquia 

Ese Hospital Presbítero Emigdio Palacios Entrerios Antioquia 

Ese Hospital Santa Lucia Fredonia Antioquia 

Ese Hospital Santa María  Montebello Antioquia 

Ese Hospital Antonio Roldan Betancur La Pintada Antioquia 

San Juan de Dios Santa Rosa Antioquia 

Ese Hospital San José  Salgar  Antioquia 

Se Hospital San pedro San Pedro Antioquia 

Ese Hospital Santa María Santa Bárbara Antioquia 

Ese Hospital Horacio Muñoz Suescun Sopetran Antioquia 

Ese Hospital San Rafael Venecia Antioquia 

Ese Hospital San __Camilo de Lelis Vegachi Antioquia 

Coosalud  Cali  

Ese HSVP Finlandia Quindío 
 


